= : . Polska Europejski Fundusz Spoteczny
Wiedza Edukacja Rozw6j - Narodowe Centrum Badar i Rozwoju

Projekt pt. ,Jeden Uniwersytet - Wiele Mozliwosci. Program Zintegrowany”

E Europesskie Rzeczpospolita NCBR» Unia Europejska m

Szkolenie pn. ,,Fundraising”
realizowane dla pracownikéw kadry administracyjnej i kierowniczej US

Grupa 3 ,Fundraising. Prowadzenie rozmow i negocjowanie”

Cele szkolenia

Celem szkolenia jest poznanie teoretyczne i praktyczne zasad catoSciowego prowadzenia dziatan
fundraisingowych w organizacji. Zapoznanie si¢ uczestnikow ze skutecznymi metodami
pozyskiwania srodkéw na cele ustalone przez organizacje, w oparciu o nowoczesne narzedzia
fundraisingowe. Zdobycie umiejetnosci efektywnego przeprowadzania dziatan fundraisingowych,
obejmujacych kontakt posredni i bezposredni oraz raportowanie podejmowanych dziatan.

Efekty ksztalcenia i korzysci dla uczestnika

Zapoznanie si¢ uczestnikdw z pojeciem fundraisingu i elementéw z nim zwiazanych. Poznanie
metod i narzedzi wykorzystywanych do pozyskiwania srodkéw oraz umiejetnos¢ wdrozenia ich w
praktyce. Nabycie umiejetnosci: prowadzenia skutecznych dziatan fundraisingowych w oparciu o
wykorzystanie réznych metod; aktywnego pozyskiwania nowych darczyncéw; opracowania
Sciezki zycia darczyncy o opracowanie metod postepowania dla kazdego elementu sciezki;
poznanie metod raportowania i weryfikowania podejmowanych aktywnosci.

Forma realizacji

Szkolenie przeprowadzone bedzie w maksymalnie 20-to osobowych grupach i zawiera¢ bedzie
pretest, prezentacje obejmujaca rézne elementy dydaktyczne, post test oraz ankiete ewaluacyjna.
W jego trakcie wykorzystane zostana, co najmniej nastepujace metody dydaktyczne: prezentacja z
praktycznymi przyktadami, dyskusja, studia przypadkow, praca warsztatowa, symulacja.

Informacje o trenerce realizujacej szkolenie

Paulina Kaczmarek, absolwentka Uniwersytetu Lodzkiego, na kierunku Dziennikarstwo i
komunikacja spoteczna. Fundraisingiem zajmuje si¢ od 2016 roku, realizujac kampanie
fundraisingowe z takimi fundacjami jak Fundacja JiM czy Miedzynarodowy Ruch na Rzecz
Zwierzat Viva! Swoje doswiadczenie podpiera rowniez wiedza teoretyczna, zdobywana na
licznych konferencjach krajowych i migdzynarodowych, miedzy innymi na CEE Fundraising
Conference.

BIURO PROJEKTU y’ UNIWERSYTET SL_ASKI www.zintegrowane.us.edu.pl
Uniwersytet Slaskl w Katowicach BIURO DS. PROJEKTOW OGOLNOUCZELNIANYCH 32 359 21 73
40-007 Katowice, ul. Bankowa 12, p. 2.9



E Europesskie Rzeczpospolita NCBR» Unia Europejska m

= : . Polska Europejski Fundusz Spoteczny
Wiedza Edukacja Rozw6j - Narodowe Centrum Badar i Rozwoju

Projekt pt. ,Jeden Uniwersytet - Wiele Mozliwosci. Program Zintegrowany”

Harmonogram szkolenia wraz z programem
Grupa 3 - 13-14 lutego 2023

Godziny zajeé Zakres tematyczny Dzien 1

9.00-9.15 Test sprawdzajgcy (pre test)

9.15-10.45 Fundraising w Polsce i na $wiecie — najwazniejsze kampanie
fundraisingowe i ich omoéwienie

10.45—-11.00 | Przerwa

11.00-13.15 | Aktywne sposoby pozyskiwania darczyncow

Cykl zycia darczyncy i osadzenie ich w strategii fundraisingowe;j
Narzedzia fundraisingowe i praktyczne przyktady ich
wykorzystania

13.15-13.30 | Przerwa

13.30-16.00 | Dlaczego Twoja oferta jest wyjatkowa - czyli jak argumentowac
korzysci w rozmowie z darczynca i co mozesz zaoferowac
Skuteczny reserach.

Godziny zajec Zakres tematyczny Dzien 2

9.00-10.45 | Przygotowanie do rozmowy telefonicznej oraz spotkania
Sposoby dotarcia do wlasciwych 0s6b w firmie sponsorskiej
Cwiczenia prowadzenia rozméw

10.45—-11.00 | Przerwa

11.00-13.15 | Techniki negocjacyjne i tworzenie skryptu w oparciu o ich
wykorzystanie
Warsztaty przeprowadzenia rozmdéw

13.15-13.30 | Przerwa

13.30-15.45 | Inne formy kontaktéw z darczyricami biznesowymi
Najwazniejsze elementy kazdej rozmowy z potencjalnym
darczynca.

15.45-16.00 | Test sprawdzajgcy (post test)
Anbkieta ewaluacyjna szkolenia (link)
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